
Обучающий семинар
«РАЗВИТИЕ МАЛОГО И СРЕДНЕГО БИЗНЕСА»

Тема: Источники финансирования для малого и 
среднего бизнеса в Республике Беларусь

15 сентября 2022
г. Молодечно, «Ледовая арена»
Спикер: Андренко Антон Анатольевич, директор ЗАО «АВАНГАРД ЛИЗИНГ»

1



ГДЕ ВЗЯТЬ ДЕНЬГИ ДЛЯ БИЗНЕСА 
МСП, ИП И САМОЗАНЯТЫМ

1. Зачем привлекать финансирование

2. Источники средств для финансирования бизнеса

3. Традиционные требования/ограничения к заёмщику

4. Что такое лизинг

5. Как использовать лизинг для бизнеса

6. Лизинговые продукты

7. Как оформить лизинг в Молодечно

8. Резюме
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ЗАЧЕМ ПРИВЛЕКАТЬ ФИНАНСИРОВАНИЕ?

• Начать свой бизнес

• Расширить рентабельный бизнес

• Сгладить нестабильную выручку – межсезонье

• Стимулировать свои продажи

• Множество причин…
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ИСТОЧНИКИ СРЕДСТВ ДЛЯ ФИНАНСИРОВАНИЯ 
БИЗНЕСА
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• Выиграть в лотерею!

• Собственные средства – накопить, продать имущество

• Займы у друзей и родственников

• Привлечение партнера со средствами, венчурное финансирование

• Кредит в банке

• Лизинг – финансовый, возвратный, оперативный



ТРАДИЦИОННЫЕ ТРЕБОВАНИЯ/ОГРАНИЧЕНИЯ 
К ЗАЕМЩИКУ
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• Бизнес с историей – не стартап

• Кредитная история

• Залоги и иное обеспечение

• Официальные документы

• Другие требования и запросы – бизнес план, прогноз выручки и т.д и т.п.



ЧТО ТАКОЕ ЛИЗИНГ

Лизинг (англ. leasing от англ.  to lease — сдать в аренду) – это долгосрочная 

аренда имущества с возможностью выкупа по заранее оговоренной цене, 

обладающая существенными налоговыми преимуществами для субъектов 

хозяйствования, по сравнению с прямой покупкой этого же имущества.

В Республике Беларусь возможен лизинг любого движимого и недвижимого 

имущества с длительным сроком использования, за некоторыми исключениями 
(земля, интеллектуальная собственность и т.п.)
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ЧТО ТАКОЕ ЛИЗИНГ

Предметы лизинга – имущество с длительным сроком использования:

• Лизинг недвижимости, зданий и сооружений, квартиры и дома

• Лизинг грузовых и легковых автомобилей, коммерческие авто, полуприцепы, 

мото- и водная техника

• Лизинг спецмашин, строительной техника и оборудования

• Лизинг производственного оборудования

• Складское оборудование

• Лизинг оборудования для офисов

• Энергетическое оборудование

• Кондиционеры и системы вентиляции

• И прочее, и прочее и прочее…
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КАК ИСПОЛЬЗОВАТЬ ЛИЗИНГ ДЛЯ БИЗНЕСА
Финансовый лизинг

Финансовый лизинг - это совокупность сделок между тремя сторонами: Лизингополучателем, 

Продавцом / Поставщиком и Лизингодателем. Лизингодатель покупает у Поставщика имущество, 

выбранное Лизингополучателем, и передает приобретенное имущество в пользование 

Лизингополучателю. После оплаты всех платежей по договору лизинга Лизингополучатель выкупает 

имущество по заранее оговоренной цене.
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Лизингополучатель Продавец / Поставщик

согласование цены

Лизингодатель

лизинговые платежи

поставка имуществаимущество в лизинг

оплата имущества

выбор имущества



КАК ИСПОЛЬЗОВАТЬ ЛИЗИНГ ДЛЯ БИЗНЕСА
Возвратный лизинг

Возвратный лизинг — это совокупность сделок между двумя сторонами: Лизингополучателем и 

Лизингодателем. При возвратном лизинге Лизингополучатель также выступает 

Продавцом/Поставщиком предмета лизинга. В такой сделке Лизингополучатель продает свое имуще-

ство лизинговой компании, получает деньги и продолжает пользоваться проданным имуществом на 

условиях лизинга. После оплаты всех платежей по договору лизинга Лизингополучатель выкупает 

имущество по заранее оговоренной цене.
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Лизингополучатель / 
Продавец

Лизингодатель

Передача права собственности лизинговой компании

Получение стоимости имущества

Оплата лизинговых платежей

Получение лизинговых платежей

Возврат имущества в собственность



КАК ИСПОЛЬЗОВАТЬ ЛИЗИНГ ДЛЯ БИЗНЕСА
Возвратный лизинг

Возвратный лизинг можно выбрать для:

• Пополнения оборотных средств – покупка товарных запасов, сырья, 

материалов

• Выплата зарплаты 

• Приобретение активов за предоплату

• Покупка недостроенной недвижимости (не на техпаспорте)

• Для исполнения долговых обязательств
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КАК ИСПОЛЬЗОВАТЬ ЛИЗИНГ ДЛЯ БИЗНЕСА
Стимуляция и поддержка продаж
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Лизингополучатель Продавец / поставщик

отсутствие средств на покупку

Лизингодатель

лизинговые платежи

поставка имуществаимущество в лизинг

оплата имущества



Что хотят покупать в кредит/рассрочку?
Доля продаж в рассрочку платежа составляет более 20%

71% покупателей 

интересуются 

кредитом/рассрочкой

20% - доля продаж в 

рассрочку платежа
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Результаты исследования развития Ecommerce в РБ за 2020 -2021 года, 

BelRetail.by 

Доля продаж категорий 

товаров в рассрочку

• 22% автомобили

• 22% бытовая техника

• 20% аудио- и видеотехника

• 19% мобильные телефоны

• 17% компьютеры

• 15% товары для ремонта и 

дома

71%

29%
20%

80%



Что хотят покупать в кредит/рассрочку?
Доля продаж в рассрочку платежа составляет более 20%

Интернет-бизнес растет на 30% в год

• За 2020 год онлайн-продажи в 

белорусских интернет-магазинах выросли 

на 40%

• в 2021 году на 25% до 3,4 млрд руб.
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Результаты исследования развития Ecommerce в РБ за 2020 -2021 года, 

BelRetail.by 

Что покупают в интернете

• 66% техника для дома

• 66% компьютерная техника 

• 53% портативная электроника

• 43% мебель

• 30% товары для дома, дачи и ремонта

• 24% автозапчасти, шины/диски

• 18% товары для спорта и туризма

• 51% другое 



Рассрочка - это возможность продавать чаще и сразу
Лизинговое финансирование – это выгодная альтернатива банковскому кредитованию

Половине пользователей не хватает денег на 

покупки

«Бывало ли так, что вы уже присмотрели какой-

то товар, а потом отказались от покупки, потому  

что стоимость товара выше, чем то, что вы 

можете заплатить в данный момент?»  

50% опрошенных ответили – «Да!»

31% опрошенных ответили – «При такой 

ситуации покупаем в другом магазине, у кого 

есть рассрочка».
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*Результаты исследования отношения покупателей Ecommerce к 

кредитам/рассрочке, Data Insight

Покупки в рассрочку – это:

71% - возможность купить нужный товар сейчас, 

не дожидаясь, когда появится нужная сумма

51% - возможность совершать более частые 

покупки

22% - возможность купить более качественный 

товар, чем тот, на который хватает средств 

19% - возможность получить и использовать 

товар, не платя сразу собственные деньги



Преимущества внедрения рассрочки через лизинг
Что получает продавец?

Выгоды магазина

 Рост оборота до 30%

 Уровень одобрения заявок ≈ 80%

 Конвертация заявок в договор ≈ 70%

 Прирост новых клиентов до 31%
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Выгоды клиента

 Покупка здесь и сейчас

 Рассрочка платежа на 12 месяцев

 Сумма финансирования до 5000

 Переплата от 0% в год*

* - ограниченное предложение по 

программе «ЛИЗИНГ ЗА 1 РУБЛЬ»



Программа «ЛИЗИНГ ЗА 1 РУБЛЬ»
в рамках проекта ЕС-ПРООН

Лизингополучатели (Покупатели): 

 Малое или среднее предприятие (Юридическое лицо)

 Индивидуальный предприниматель

 Самозанятый

 Ремесленник

 Фермерский бизнес и агротуризм
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Регионы действия программы:

 Браславский и Оршанский (Витебская область)

 Быховский и Кличевский (Могилевская область)

 Брагинский, Хойникский и Жлобинский (Гомельская 

область)

 Кобринский и Березовский (Брестская область)

 Лидский (Гродненская область)

 Молодечненский и Борисовский (Минская область)

Условия программы «ЛИЗИНГ ЗА 1 РУБЛЬ»

o Цена предмета лизинга – до 1 600 рублей с 

НДС 

o Аванс: 0% - 40% от цены предмета

o Срок лизинга – 12 месяцев

o Вознаграждение лизинговой компании за 

12 месяцев лизинга – 1 белорусский рубль

o Ежемесячные равные лизинговые платежи

o Выкупная стоимость – 1 копейка



Расчет лизинговых платежей
при продаже в лизинг товара, стоимостью 1 000 руб. из районов интереса*
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Применение:

 Возможность получения согласия на 

предоставление кредитного отчета 

физического лица из любой точки мира без 

посещения офиса;

 Увеличение скорости обработки запросов от 

клиентов (заявки на кредит, овердрафт, 

поручительство, обеспечение), в том числе 

для новых клиентов;

Аванс 

покупателя

Вознаграждени

е лизинговой 

компании

Ежемесячный лизинговый платеж, руб. / 

Общая сумма платежей, руб.

% руб. % 12 месяцев

0% 0,00 0,0% 83,33 1 000,00

10% 100,00 0,0% 75,00 1 000,00

20% 200,00 0,0% 66,67 1 000,00

30% 300,00 0,0% 58,33 1 000,00

40% 400,00 0,0% 50,00 1 000,00

* - ограниченное предложение для покупателя (лизингополучателя) 

зарегистрированного в одном из районов:

• Браславский и Оршанский (Витебская область)

• Быховский и Кличевский (Могилевская область)

• Брагинский, Хойникский и Жлобинский (Гомельская область)

• Кобринский и Березовский (Брестская область)

• Лидский (Гродненская область)

• Молодечненский и Борисовский (Минская область)



Пример
Ноутбук Asus VivoBook Flip 14 TP1401KA-BZ063 (код 7.411.756)

• Продавец: 21vek.by

• Цена ноутбука: 1 559,00 бел.руб

• Цена в рассрочку: 1 559,00 бел.руб +1,00 бел.руб

• Период рассрочки: 12 месяцев

• Аванс: 0%

• Платеж в месяц: 129,92 бел. руб

• Выкупной платеж: 1 рубль
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*Результаты исследования отношения покупателей Ecommerce к 

кредитам/рассрочке, Data Insight



Пример
Торговый холодильник ATLANT ХТ 1001-000 (код 363.301)

• Продавец: 21vek.by

• Цена холодильника: 1609,00 бел.руб

• Цена в рассрочку: 1609,00 бел.руб +1,00 бел.руб

• Период рассрочки: 12 месяцев

• Аванс: 0%

• Платеж в месяц: 134,08 бел. руб

• Выкупной платеж: 1 рубль

19

*Результаты исследования отношения покупателей Ecommerce к 

кредитам/рассрочке, Data Insight



Пример
Кресло офисное Mio Tesoro Танаро AF-C7301 (бежевый) (код 653.824)

• Продавец: 21vek.by

• Цена дивана: 499,00 бел.руб

• Цена в рассрочку: 499,00 бел.руб +1,00 бел.руб

• Период рассрочки: 12 месяцев

• Аванс: 0%

• Платеж в месяц: 41,58 бел.руб

• Выкупной платеж: 1 рубль
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*Результаты исследования отношения покупателей Ecommerce к 

кредитам/рассрочке, Data Insight



Программа «ВАМ РЕШАТЬ»
в рамках проекта ЕС-ПРООН

Лизингополучатели (Покупатели): 

 Малое или среднее предприятие (Юридическое лицо)

 Индивидуальный предприниматель

 Самозанятый

 Ремесленник

 Фермерский бизнес и агротуризм
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Регионы действия программы:

 Браславский и Оршанский (Витебская область)

 Быховский и Кличевский (Могилевская область)

 Брагинский, Хойникский и Жлобинский (Гомельская 

область)

 Кобринский и Березовский (Брестская область)

 Лидский (Гродненская область)

 Молодечненский и Борисовский (Минская область)

Условия программы «ВАМ РЕШАТЬ»

o Цена предмета лизинга – до 100 000 

белорусских рублей с НДС 

o Аванс: 0% до 40% от цены предмета

o Срок лизинга от 12 до 24  месяцев

o Вознаграждение лизинговой компании от 

«0» белорусских рублей

o Сроки внесения лизинговых платежей 

по усмотрению Лизингополучателя

o Выкупная стоимость – 1 рубль



Программа «ЛИЗИНГ ДОСТУПЕН КАЖДОМУ»
стандартные условия лизинга по всей территории РБ 
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Лизингополучатель юридические и физические лица, индивидуальные предприниматели, 

ремесленники и самозанятые

Предметы лизинга новые и б/у

Вид имущества все виды (легковые и грузовые автомобили, спецтехника, оборудование, 

станки, электроника и другое)

Стоимость 150 – 250 000 BYN, при больших сумма - индивидуальные условия

География любой регион РБ

Сумма финансирования до 100% от стоимости предмета лизинга

Аванс от 0% до 40%

Срок от 12 до 60 месяцев

Выкупной платеж 1-24%

Удорожание имущества в лизинге от 7.50% в год*;

*за исключением программы "ЛИЗИНГ ЗА 1 РУБЛЬ" и "Вам решать"

Валюта BYN, RUB, USD, EUR

Поручительство, залог и иное 

обеспечение

по договоренности сторон.



ГДЕ ВЗЯТЬ ДЕНЬГИ ДЛЯ БИЗНЕСА 
МСП, ИП И САМОЗАНЯТЫМ

Шаг 1 

Вы выбираете интересующее имущество, 

определяетесь с продавцом, наличием 

имущества и ценой товара

Шаг 2

Вы собираете необходимые документы

Шаг 3

Вы заключаете договор лизинга и 

оплачиваете аванс
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Шаг 4

Лизинговая компания приобретает 

имущество у выбранного Вами продавца и 

передает его Вам в лизинг

Шаг 5

Вы пользуетесь имуществом и оплачиваете 

лизинговые платежи

Шаг 6

Вы вносите выкупной платеж и получаете 

имущество в собственность



РЕЗЮМЕ

• ВСЕГДА есть возможность профинансировать проект

• Не теряйте возможности – принимайте решение сегодня

• ЛИЗИНГ – ЭТО ВЫГОДНО

• ЛИЗИНГ - ЭТО ПРОСТО
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STACKLEVEL GROUP
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О НАС

20+ 

УСПЕШНО РЕАЛИЗОВАННЫХ

ПРОЕКТОВ

92%

ВЕРНУВШИХСЯ ЗАКАЗЧИКОВ

30+ 

ОПЫТНЫХ

РАЗРАБОТЧИКОВ ПО

ПОРТФОЛИО

РАЗРАБОТКА БЕЗОПАСНЫХ И 

ЭФФЕКТИВНЫХ CRM СИСТЕМ ДЛЯ 4 

БАНКОВ

РАЗРАБОТКА СИСТЕМЫ ЭЛЕКТРОННОГО 

ДОКУМЕНТООБОРОТА ДЛЯ МОСКОВСКОЙ ГОРОДСКОЙ ДУМЫ

ЭЛЕКТРОННЫЙ ДОКУМЕНТООБОРОТ 

ДЛЯ БЛАГОТВОРИТЕЛЬНОГО ФОНДА

CEO STACKLEVEL GROUP

Максим Гарбар +375 29 356 71 50

m.garbar@stacklevel.org

www.stacklevel.org

ЗАО «АВАНГАРД ЛИЗИНГ»

ул. Полтавская 10

Минск, Республика Беларусь

УНП 191257170 

+ 375 17 355 40 20

+ 375 44 566 40 20

+ 375 33 355 40 20

www.avangard.by

КОНТАКТНАЯ ИНФОРМАЦИЯ

Информационные материалы подготовлены в рамках 

осуществления комплекса мероприятий по расширению 

доступности микрофинансовых услуг для малого и среднего 

предпринимательства, который является одним из компонентов 

проекта «Поддержка экономического развития на местном 

уровне в Республике Беларусь», реализуемого Программой 

развития ООН в партнерстве с Министерством экономики 

Республики Беларусь при финансовой поддержке Европейского 

союза.

https://stacklevel.org/
https://stacklevel.org/

